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Medienmitteilung von Revendo und Loopia vom 30.Juni.2022

Gemeinsam mehr Wirkung: Revendo und Loopia gehen eine Partnerschaft ein und
verlangern ab sofort gemeinsam die Lebensdauer von Produkten

Der Reseller Revendo, welcher fiir das Upcycling gebrauchter Smartphones bekannt ist, geht mit
Loopia eine strategische Partnerschaft ein. Loopia ist eine App, in der Konsumierende ihre
Produkte und die dazugehorigen Kaufbelege speichern und produktspezifische Dienstleistungen
beziehen kénnen. Die beiden Startups verfolgen mit ihren unterschiedlichen Losungen das Ziel die
Lebensdauer von Produkten zu verlangern. Nun arbeiten sie zusammen, um ein Maximum an
Wirkung zu erzielen. Am 30. Juni geben sie den Start ihres gemeinsamen Angebots bekannt.

Eine kirzlich veroffentlichte Greenpeace Studie unterstreicht, wie wichtig eine langere
Nutzungsdauer von Produkten flr die Reduktion des 6kologischen Fussabdruckes des Konsums der
Schweizer Bevolkerung ist. Wiirde in der Schweiz die Nutzungsdauer aller Produkte um ein bis drei
Jahre erhoht werden, wiirde dies eine Verminderung des Treibhausgas-Fussabdruckes von
Konsumprodukten von 15 bis 35% bedeuten. Relevante Konsumgiiter sind Mdbel, Bekleidung und
elektronische Gerate, wie der tagliche Begleiter fast jede*r Schweizer*in, das Smartphone.

Jahrlich werden rund 3 Millionen Smartphones verkauft, welche im Durchschnitt 2,3 Jahre lang
genutzt werden. Danach landen viele davon in der Schublade. Schatzungen gehen von rund 10
Millionen Smartphones aus, welche ungenutzt in Schweizer Haushalten liegen. Darunter sind viele
Gerate, Uber die sich manch eine andere Person noch freuen wiirde. Zudem beinhalten die Produkte
wertvolle Ressourcen, die in der Schublade verschwinden. Nicht nur Smartphones, sondern auch
Laptops, Computer oder Tablets gehen ungenutzt schnell einmal vergessen. Diese Herausforderung
gehen die beiden Unternehmen ab sofort mit vereinten Kraften an.

Revendo und Loopia bringen Ordnung in all die Giberfiillten Schubladen

Ungeordnete Quittungen, Garantiescheine, ungenutzte Smartphones, MacBooks oder iPads:
Revendo und Loopia gehen gegen das Chaos in Schweizer Schubladen vor.

In der Loopia App kdnnen alle Produkte und deren Garantiescheine digitalisiert und gespeichert
werden. Damit leert sich nicht nur die Quittungsschublade, sondern es bietet sich eine Ubersicht
Uber alle Gerate, die ein Haushalt besitzt. Allein bei Elektrogeraten sind das im Durchschnitt bereits
72 Stiick. Ein nicht mehr genutztes Tablet oder Smartphone gehen durch die Ubersicht in der App nie
wieder vergessen. Und fiir Produkte, die nicht mehr genutzt werden, hat Revendo die passende
Losung: Das Unternehmen findet fiir gebrauchte Produkte neue Besitzer*innen. Durch die
Zusammenarbeit der beiden Startups kdnnen Gerate mit wenigen Klicks tGber die Loopia App an
Revendo verkauft werden, ohne dass die gesamten Produktinformationen noch einmal eingetragen
werden missen.

Revendo, einer der fihrenden Handler von Refurbished-Produkten in der Schweiz, ist damit der erste
Anbieter, welcher mit dem vom Migros-Pionierfonds unterstiitzen Startup Loopia zusammenarbeitet
und seinen Service Uber die App anbietet. Philipp Glauser, Geschéaftsfiihrer von Loopia, sagt dazu:
«Es freut uns sehr, mit Revendo den ersten Partner auf unserer Plattform begriissen zu dirfen.
Gemeinsam bieten wir ein Rundum-Angebot fiir Produkte, welches deren Lebensdauer verlangert.
Unser Ziel ist es, viele weitere Services wie Reparaturdienstleister und Sharing-Angebote auf unserer
Plattform anzubieten.» Aurel Greiner, CEO von Revendo, freut sich ebenfalls auf die Kooperation:
«Loopia mit Revendo hilft Geratebesitzern den Wert ihrer Gerate zu erkennen und somit friihzeitig
auf das zweite Leben ihrer Smartphones hinzuweisen. So beschleunigen wir die Kreislaufwirtschaft
und kénnen das Umdenken zu einer nachhaltigen Wirtschaft gemeinsam verbreiten.»


https://revendo.ch/
https://www.getloopia.ch/
https://www.greenpeace.ch/de/publikation/82248/oekologische-auswirkung-einer-laengeren-nutzungsdauer-von-produkten/
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Der einfache Weiterverkauf von Produkten ist nur ein Vorteil der Zusammenarbeit. Revendo-
Kund*innen kénnen ihre Einkaufe mit einem Klick mitsamt Garantieinfos in der Loopia App
speichern.

Aufmerksamkeit fiir die Kreislaufwirtschaft bei Konsumgiitern

Mit ihrer Zusammenarbeit méchten Revendo und Loopia den Umgang mit Produkten vereinfachen
und gleichzeitig die Aufmerksamkeit auf die Kreislaufwirtschaft von Konsumgitern lenken. Das
Konzept der Kreislaufwirtschaft hat das Ziel, den Ressourcenverbrauch zu senken. Friiher wurde das
Konzept vor allem mit klassischen Abfallmanagement gleichgesetzt. Heute riickt neben der
Produktion auch vermehrt die Lebensdauer von Produkten in den Mittelpunkt. Reparieren, Teilen
und Weitergeben sind dabei die wichtigsten Massnahmen fiir die Verlangerung der Nutzungsdauer.
Der Grossteil der Emissionen von Geraten wie Smartphones oder Bildschirmen entsteht aber in der
Produktion und beim Transport. Daher ist es umso relevanter, dass sorgsam mit Produkten
umgegangen wird und diese ein neues Zuhause erhalten, wenn sie vom Erstbesitzer nicht mehr
bendtigt werden.
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Uber Revendo

Das Start-up Revendo wurde 2013 von zwei Freunden gegriindet, um ein wachsendes Problem zu
|6sen: Immer mehr Smartphones und Computer landen auf dem Miill, obwohl sie noch weiter
genutzt werden kdnnten. Gleichzeitig gibt es viele Menschen, denen ein

gebrauchtes Gerat noch viel Freude bereiten wiirde. Diese Liicke mdchte Revendo

schliessen. Gebrauchte Geradte werden gekauft, repariert oder aufgewertet und dann wieder zu
einem glinstigen Preis verkauft. Das Konzept war erfolgreich und so zahlt Revendo neun Jahre spater
schon mehr als 120 Mitarbeitende und 10 Filialen. Den Grundsatzen von Upcycling und
Wiederverwendung wird dabei stets treu geblieben.

Uber Loopia

Das Circular Economy Startup scharft das Bewusstsein fiir den nachhaltigen Effekt einer langeren und
intensiveren Produktnutzung und tritt mit einem konkreten Konzept gegen die Wegwerfmentalitat
an. Mit Unterstiitzung des Migros-Pionierfonds entwickelt Loopia eine App, mit der
Konsument*innen ihre Produkte unabhangig von Marke oder Verkaufsgeschaft verwalten und
nachhaltige Dienstleistungen beziehen kénnen. Dazu gehoren Services wie Reparatur, Teilen,
Weiterverkaufen und Recycling — alles Dienstleistungen im Sinne der Kreislaufwirtschaft. Das
Unternehmen zahlt mittlerweile 7 Mitarbeitende und wurde 2019 mit dem Ziel gegriindet, ein


https://drive.google.com/drive/folders/1lRDbxLgF_wHdBZIo7UEK1rX-cMHbhRtq?usp=sharing
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ganzheitliches Angebot fir jegliche Produkte im Haushalt anzubieten und so deren Lebensdauer zu
verlangern.

Uber den Migros-Pionierfonds

Der Migros-Pionierfonds sucht und férdert Ideen mit gesellschaftlichem Potenzial. Er ermdoglicht
Pionierprojekte, die neue Wege beschreiten und zukunftsgerichtete Losungen erproben. Der
wirkungsorientierte Forderansatz verbindet finanzielle Unterstiitzung mit coachingartigen
Leistungen. Der Migros-Pionierfonds ist Teil des gesellschaftlichen Engagements der Migros-Gruppe
und wird von Unternehmen der Migros-Gruppe mit jahrlich rund 15 Millionen Franken ermoglicht.
Weitere Informationen: www.migros-pionierfonds.ch



http://www.migros-pionierfonds.ch/

